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Albaraka Portföy Yönetimi A.Ş. 
Start-up GSYF

2020 Portföy Gelişmeleri
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• Abonelik bazlı kişiye özel stilistlik hizmeti sunan girişim. 

• Clotie 700.000TL büyüklüğündeki ilk yatırım turunu 2020 Temmuz ayında Albaraka Portföy Yönetimi A.Ş. Start-up Girişim 
Sermayesi Yatırım Fonu liderliğinde Angel Effect ile gerçekleştirdi.

• Clotie yatırım yapıldığından bu yana 2020’nin ikinci yarısında aydan aya ortalama %50 büyüdü.

• Şu an yeni yatırım turunda olan girişim 2021 ilk çeyrekte yatırımı kapatmayı hedeflemektedir.

• Temmuz ayında 3 kişi ile başladıkları yolculukta şu an 10 kişilik bir ekip ile devam etmektedirler.
Müşteri 

deneyimi 
iyileştirildi

Ekim 2020

Octovan ile 
nakliye iş 

birliğine başlandı

Aralık
2020

Yapay zeka 
geliştirmelerine 

başlandı

Kasım
2020

Türkiye İş
Bankası ile 
kampanya 
düzenlendi

Eylül 2020

Yönetici paneli 
geliştirildi

Ağustos 
2020

Git Kargo ile 
nakliye iş birliğine 

başlandı

Aralık
2020

Klue ile ilk ortak 
kutu lansmanı

yapıldı

Aralık
2020

Pandemi ile 
beraber 

operasyonlar 
durduruldu

Mart 2020

İlk çekirdek 
yatırım 

gerçekleşti

Haziran
2020

Operasyonlar 
yeniden başladı

Mayıs 2020

20+ marka 
anlaşması 

yapıldı

Temmuz
2020

Şirket ile ilgili daha detaylı bilgiye ulaşmak için buraya tıklayınız.

http://www.clotie.com/
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• Sesli kitap özetleri ve hikayeler sunan mobil uygulama.

• Bir Yudum Kitap 2.330.000TL büyüklüğündeki ilk yatırım turunu 2020 Aralık ayında Albaraka Portföy Yönetimi A.Ş. Start-up
Girişim Sermayesi Yatırım Fonu liderliğinde Teknasyon ile gerçekleştirdi.

• 2020 senesinde Bir Yudum Kitap 151.634 yeni kullanıcı edindi ve 460 yeni içerik yayımladı.

• İçerikler 14.643 saat boyunca dinlendi ve 28.673 içerik cihazlarda çevrimdışı olarak dinlendi.

• Günaydın Bülteni ile ile 109 milyondan fazla e-posta gönderildi ve %40.98 açılma oranına sahip olundu.

• 2020’nin ilk çeyreğine göre kalan dönemde yeni kullanıcı ediniminde %103, büyüme artışında %201, etkileşimde %122'lik 
bir artış yaşandı.

• 2021 planları içerisinde Türkiye ve Azerbaycan’da geçen yıla göre 10 kat büyüyerek kısa kitap içerikleri dikeyinde pazar 
lideri olmayı hedeflenmekte. 

• 2021’in ikinci çeyreğinde İngilizce, Rusça, İspanyolca konuşulan ülkeler ile Azerbaycan pazarına giriş yapılması 
planlanmakta.

• Yıl sonuna kadar İçerik sayısının toplamda 2000’in üzerine çıkması hedeflenmekte.

Şirket ile ilgili daha detaylı bilgiye ulaşmak için buraya tıklayınız.

http://www.biryudumkitap.com/
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• Markaların tüm iletişim ağlarını tek bir noktada toplayarak müşteri destek çözümü sunan girişim.

• Juphy 2020 senesinde ilk kurumsal müşterisini elde etti.

• 2020’de 20 ülkeden toplam 327 müşteri kazanıldı.

• Juphy iki kere «ömür boyu anlaşma» kampanyası gerçekleştirdi ve bunun neticesinde 30.000 Amerikan Doları gelir elde 
etti.

• TÜBİTAK 1512 programını başarı ile tamamladılar.

• Dünyadaki en büyük yazılım pazarı ve inceleme platformu olan G2’de 46 adet organik yorum aldılar ve G2 platformunun 
2021 Kış raporunda en iyi performans gösteren şirketler arasına girdi.

• 2020 senesinde websitesine 48.000 ziyaret aldılar.

• 2020 senesi içerisinde ekibe 3 kişi katılarak, 5 kişilik bir ekip oldular.

• 2021 ile birlikte ekibi büyütmeyi ve organik ziyaretçi edinmek amaçlı pazarlama yatırımlarını yapmayı planlamaktadır.

Şirket ile ilgili daha detaylı bilgiye ulaşmak için buraya tıklayınız.

http://www.juphy.com/
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• Robotik süreç otomasyon (RPA) yazılımı.

• Kronnika, sayıca artan farklı uzmanlıklardaki iş ortaklıkları ve  büyüyen deneyimli ekibiyle beraber, 2020 senesinde 
işletmelere, 40 aktif RPA senaryosu, 111 aktif robot ile 3 milyon dakika kazandırdı.

• Kronnika’nın 2020 yılında en çok zaman kazandırdığı 3 sektör sırasıyla, çağrı merkezi, sigortacılık ve hızlı tüketim gıda zinciri 
oldu.

• 2020’nin son aylarında Kronnika Akademi kuruldu. Bu platform ile RPA geliştiricilerine, RPA öğrenmek isteyenlere, 
öğrencilere, Kronnika müşterilerine eğitim sunmak amacıyla kuruldu.

• RPA pazaryeri Kronnika.io: 2020 Ekim ayında RPA platformunu tanıtan Kronnika, kişi ve kurumların platform üzerinde RPA 
süreçleri oluşturmasına ve tasarlanan robotların satışa sunulmasına  imkan tanıyor.

• 2020 senesi içerisinde 22.000 web sitesi ziyareti, 655.000 sosyal medya kanalları üzerinden erişim ve 450 potansiyel 
müşteri görüşmesi gerçekleştirildi. 2021 itibariyle Kronnika’nın 29 müşterisi, 23 iş ortağı bulunmakta.

• Kronnika’nın bazı müşterileri;

Şirket ile ilgili daha detaylı bilgiye ulaşmak için buraya tıklayınız.

http://www.kronnika.com/
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• Oyunlaştırma tabanlı yeni nesil motivasyon çözümleriyle performans yönetimi ve sadakat uygulamaları sunan bir 
teknoloji şirketidir.

• Türkiye’nin en güçlü oyunlaştırma altyapısını geliştiren Inooster, içerisinde insanın yer aldığı finans, sağlık, perakende, e-
ticaret ve kamu gibi tüm sektörleri kapsayan geniş bir etki alanında hizmet verebilmektedir.

• Çağrı merkezinde çalışan motivasyonunu yükseltmek, bankalarda verimliliği arttırmak ve perakende de müşterilerin 
alışveriş deneyimlerini keyifli hale getirmek gibi çeşitli çözümler sunabilmektir.

• 2020 yılında Inooster;
• Yeni web sitesini ve bloğunu yayına aldı, oyunlaştırma üzerine içerikler üretmeye başladı,
• Oyunlaştırmanın Türkiye’deki en önemli isimlerinden Ercan Altuğ Yılmaz ve Ali Cevat Ünsal’ında aralarında olduğu, 

10 yeni takım arkadaşı ekibe katıldı,
• 3 yeni müşteriyle çalışmaya başladı,
• Türkiye’nin en değerli markalarının da aralarında yer aldığı 7 müşteride 11 projeyi hayata geçirdi,
• Oyunlaştırma tabanlı yeni nesil performans yönetim platformu Motivist ürünü sayesinde yıllık %15 arama adedi 

artışı,  %20 tahsilat tutarı artışı,  %35 yeni müşteri kazanımı,  %27 satış gelirlerinde artış gibi başarılar elde etti.
• Bond 1440 ürünümüzü hizmete sunuldu, bu ürün sayesinde şirketler müşterilerine oyunlaştırma tabanlı sadakat 

programları sunabilecek ve etkileşimlerini arttırabilecekler,
• Noos API Market ürününün pilot çalışmalarına başlandı, mevcut ürünlerine oyunlaştırma kurgularını eklemek 

isteyen kurumlara oyunlaştırma altyapısı hizmeti sağlanacak,
• Avrupa'nın en önemli oyunlaştırma etkinliği Gamification Europe'a ana sponsorlardan biri olarak katıldı, 
• 3 ülkeden demo talebi aldı ve Rusya’dan bir şirket ile PoC sürecine başladı.

Şirket ile ilgili daha detaylı bilgiye ulaşmak için buraya tıklayınız.

http://www.inooster.com/
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• Kuruluş amacı odaklanmış numune deneme platformu olmak olan Denebunu, bugün veri güdümlü pazarlama platformu 
olarak hayatına devam etmektedir.

• Denebunu’nun mevcut üye sayısı 2.468.000’dir. 

• 2020’de 2019’a göre üye sayısındaki artış oranı %51 olmuştur.(2020 sonu uye sayısının 2019 sonu uye sayısına oranı, artışı)

• 2021 itibariyle toplamda çalışılan marka sayısı 377’dir.

• 2020 sonu marka sayısının 2019’a göre artış oranı %73 olmuştur.

• Kuruluşundan bu yana Türkiye pazarında hizmet veren Denebunu, 2021 ilk çeyreğinde İngiltere pazarına açılmayı 
planlamaktadır.

Şirket ile ilgili daha detaylı bilgiye ulaşmak için buraya tıklayınız.

http://www.denebunu.com/

